
BUT TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION (TC)

BUSINESS INTERNATIONAL : ACHAT ET VENTE (BIAV)
Compétence 2 Vente

UE 42 Vente

6 crédits ECTS

Pour plus d'informations : http://formations.univ-brest.fr



Négociation : rôle du vendeur et de l'acheteur

Pour plus d'informations : http://formations.univ-brest.fr


